
 

・チャンスに変える営業対策 BtoC編 

 

・チャンスに変える営業対策 BtoB編 

 

・経過処置に関して 

（どこまでが 5%、どこからが 8%） 

 

・忘れてはいけない従業員教育と組織対応 

 

・クレーム対応も抜かりなく 

 

 

 

 

 

 

消費税率引上げ前に何らかの対策を講じておりますか？ 

 消費税が引き上げられることで、駆け込み需要や引き上げ後の買い控えに対して、どのような対策

を講じておりますか？消費税増税を前に営業担当として、身に付けておかなければならない事など

を今回のセミナーで学びます。厳しい環境が続く中、今できる最善策を実行するために是非セミナ

ーに参加し、経営力、経営基盤強化に役立ててください。 

 

 

      平成２５年９月１２日（木）                

１３時３０分～１６時３０分         

                            
      ホテルニューパレス 

（市内中町２－７８ 

☎２８－２８０４） 

 

      無料（会員・非会員 問わず） 

 

      ３０名（先着順） 

 

  ・お申込み方法 

     下記申込蘭に必要事項をご記入いただき、 

           ＦＡＸにてお申込みください。  

  ・お問い合せ先                 ■ 講 師 ■ 西條由貴男 氏 

     TEL：0242-27-1212／FAX：0242-27-1207 《プロフィール》 

 

  ◆主催◆ 

  会津若松商工会議所／会津若松中小企業相談所 

  消費税転嫁対策窓口相談等事業 

  会津若松商工会議所卸物流部会 

 

 

ＦＡＸ：０２４２－２７－１２０７（切り取らずにＡ４サイズのまま送信して下さい。） 
 

消費税率引上げに伴う営業・販売対策セミナー 受講申込書   申込み締切／平成 25年 9月 6日 
 

企業名  

所在地  

ＴＥＬ  ＦＡＸ  
参加者名  参加者名  

◆ご記入いただいた情報は、当所からの連絡、情報提供のために利用するほか、今後のセミナー開催のための実態調査に利用することがあります。 

      

                                         

食品機械メーカーにて、販売管理、システム

運用、従業員教育などに 17 年携わり、経営変

革を行う業務改革プロジェクトリーダーを経

験後に独立。現在は、人の成長とつながりを

テーマに、企業研修・セミナー、講師養成、

個人事業の創業支援、教育事業コンサルティ

ングなどを行う。出版実績も多数あり。 

講座内容 日時 

場所 

 
受講料 

 
定 員 

無料 


